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Curriculum Vitae 
Europass 

 

  

Informazioni personali  

Nome / Cognome  Luca Landi 
Indirizzo Via Eraclito, 1 00041 Albano Laziale 
Telefono                         Cellulare: 338 8909106 

E-mail landuca@alice.it 
  

Cittadinanza Italiana 
  

Data di nascita 13/10/70 
  

Sesso Maschile 
  

Occupazione Attuale/Settore 
professionale 

Property Manager  

  

Esperienza professionale 
 
 

                                                   Date 
 

                 Lavoro e posizione ricoperti 
i 

        Principali attività e responsabilità 
 
      Nome e indirizzo del datore di lavoro  

 
 
 

 09/2017 Ad 05/2024 
 
Key Regional Account  
 
Gestione e sviluppo relazioni commerciali con clienti strategici in una specifica area geografica 
 
La Linea Verde Spa Via Artigianale, 49 25025 Manerbio (BS) 

  

Date 09/2010 – Ad 09/2017 
Lavoro e posizione ricoperti Agente Commercio 

Principali attività e responsabilità Attività di vendita prodotti Caffarel per in canale normal trade e D.O. Cura dell’intero ciclo di vendita, 
dagli ordini, agli incassi. Sviluppo nuova clientela. 

Nome e indirizzo del datore di lavoro Caffarel S.P.A. Via Gianavello, 41 10062 Luserna San Giovanni (TO) 
Tipo di attività o settore Azienda Dolciaria 

  
Date 03/2001– 09/2010 

Lavoro e posizione ricoperti Agente di Commercio 
Principali attività e responsabilità Attività di vendita prodotti Perugina per il canale Normal Trade e D.O. Cura dell’intero ciclo di vendita, 

dagli ordini, agli incassi. Sviluppo nuova clientela. 
Nome e indirizzo del datore di lavoro Nestlè Italiana S.P.A. Viale Richard 25 Milano 

Tipo di attività o settore Multinazionale alimentare 
  

Date 05/1996-03/2001 
Lavoro e posizione ricoperti Agente di Commercio 

Principali attività e responsablità Attività di vendita prodotti dolciari per il canale Normal Trade e D.O. Cura dell’intero ciclo di vendita, 
dagli ordini, agli incassi. Sviluppo nuova clientela. 

Nome e indirizzo del datore di lavoro Trade Service S.R.L. Napoli 
Tipo di attività o settore  Azienda Concessionaria Nestlè ed altri marchi.   
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Date 05/1992-04/1996 
Lavoro o posizione ricoperti Agente di Vendita 

Principali attività e responsabilità Attività di vendita  elettrodomestici a domicilio 
Nome e indirizzo del datore di lavoro Vorwerk FollettoS.A.S. Milano 

Tipo di attività o settore Azienda venditrice Elettrodomestici 
Date 03/1991-04/1992 

Lavoro o posizione ricoperti Servizio Militare- Congedato con il grado di Caporal Maggiore 
Principali attività e responsabilità Attività di centralinista presso il Comando Leva Reclutamento e Mobilitazione 

Nome e indirizzo del datore di lavoro Caserma “ G.Mameli” Napoli 
Tipo di attività o settore  

  

  

Istruzione e formazione  
  

Date 09/1984-07/1989 
Titolo della qualifica rilasciata Diploma di Ragioniere e Perito Commerciale 

 Istituto Tecnico Commerciale “F. Galiani” Napoli 
Livello nella classificazione nazionale o 

internazionale 
Diploma Quinquennale 

Date 16/09/11 
Titolo della qualifica rilasciata Attestato di Partecipazione 
Nome e tipo d'organizzazione 

erogatrice dell'istruzione e formazione 
I & G Management S.R.L. Consulenza e Formazione  -Milano- 

Livello nella classificazione nazionale o 
internazionale 

Comunicazione e Negoziazione-Pianificazione e organizzazione dell'attività-Gestione del 
cambiamento e creatività-Orientamento al Cliente 

  

  

Capacità e competenze 
personali 

 

  

Madrelingua Italiano 
  

Altra(e) lingua(e)  
Autovalutazione  Comprensione Parlato Scritto 

Livello europeo  Ascolto Lettura Interazione orale Produzione orale  

Inglese  B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio 

Francese  B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio B2 Livello intermedio 
  

Capacità e competenze sociali Spirito di gruppo; capacità di comunicazione, predisposizione alle pubbliche relazioni, capacità di 
ascolto , capacità di problem solving 

  

Capacità e competenze 
organizzative 

Senso dell’organizzazione; capacità di gestire progetti di gruppo e di lavorare in team per risolvere gli 
obiettivi 

  

  

Capacità e competenze 
informatiche 

 Pacchetto office: livello avanzato 
 Internet: livello avanzato. 

    SAP Power Point Exel: Livello Avanzato 
  

  

Patente Patente di Guida B – Patente Nautica (entro 12 miglia) 
 

 

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196 
"Codice in materia di protezione dei dati personali". 
 

Firma  
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